
 

产品优势 

 

典型场景 

厂商渠道一体化交易 

 

典型场景： 大型生产商利用优质产品，增强对渠道的控制力，建立厂商为核心的渠道一体

化平台，完成渠道商和终端客户的一站式订货管理，实现渠道数字化，提升企业销售运营效

率。 

多级渠道分销交易 



 

典型场景： 大型渠道商向上管理多样化的厂商，集中采购需求降低采购成本；向下管理多

级渠道分销商，快速制定多级渠道定价、营销策略，协同处理渠道上下游订单，降低渠道库

存成本，提升渠道协同能力。 

渠道终端订货 

 

典型场景： 厂商、渠道商面向终端零售商提供一揽子订货、交易、配送服务，支持终端零

售商合理管理库存、优化采销节奏，并快速提升供应链对终端客户需求的响应能力。 

 


